
HINORI
LINEでカンタンチケット販売

温泉施設事業者さま向け
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みなさんが抱えるお悩みを

HINORIが解決します！

新しいチケット管理・販売のかたち

HINORIは、LINEと連動した簡単な操作とシンプルな料金

プラン、安心の導入運営サポートで事業所もお客様も

ラクにする電子チケット管理システムです。
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温浴施設運営＜企業さま＞のこんなお悩み解決します

Solve the problem

閑散期と繁忙期の差が激しく、閑散期の集客ができない

お客さまが回数券を紛失した際の対応ができない

飲食なしで入浴のみで終わるお客様が多く、顧客単価が上がらない

オンラインチケットを導入したいけど、導入にコストも労力もかかりそう

業務をDX化したいけど難しそうで不安

LINEを通じてお得な情報を送ることで、閑散期の来館を促す

電子チケットの回数券なら、紛失のリスクを軽減

入浴＋飲食券のセット券の販売で、客単価の向上が期待できる

HINORIなら導入コストが低く、サポート体制も手厚い！

簡単操作と分かりやすい画面で初心者にも安心
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温浴施設を利用する＜お客さま＞のこんなお悩み解決します

Solve the problem

券売機のみだと決済方法が限られてしまう

HINORIなら、クレジットカードやキャリア決済にも対応

施設まで行かないとチケットが購入できない

オンラインで購入が可能なため、どこからでもチケットを購入できる

混んでいないときに利用したい

混雑状況を LINEメッセージで受け取ることができる
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もっとお得に施設を利用したい

オンライン限定の回数券、セット券などお得なチケットが購入できる
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LINEと連携した簡単な UI

シンプル料金プラン

国内ユーザー9,500万人以上の

LINEアプリで受取れる

電子チケットシステム

初期費用・月額費用が 0円
料金は、使った分だけ

販売手数料＋決済手数料のみ

HINORIとは？

What’s HINORI?
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HINORIの３つの特長

 Feature

０１
安心のコスト設計

０２
簡単なシステム操作

０３
LINEと連携したPR
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安心のコスト設計

 Feature1

初期導入費 月額固定費 販売手数料

＼ シンプルな料金プラン  ／

0円 0円 5％

サービスを導入するために必要な設備はたったの３つ。

1 2 3

PC スマホ インターネット
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※決済手数料が別途発生しますので、詳細はお問い合わせください。
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集計出力

お
客
様
操
作
画
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チケット作成 ダッシュボード

必要事項を入力すれば、すぐに
チケット販売が開始可能。

ダッシュボードで各種販売枚数や
来場者数がリアルタイムで確認可能。

予約明細/販売・売上実績帳票/顧客一覧/
時間帯別報告書など、Excelで出力可能。

チケット選択
購入したいチケットを
選択。

LINE連携
ワンタップでLINE連携されるため
ログイン情報の入力が不要。

購入・決済
クレジット/PayPay/LINEPay/
キャリア決済等多様に対応。

チケットの受け取り
LINEでQRチケットが届く。
当日QRをかざすだけで入場可能。

 Feature2
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LINEを活用したPR

 Feature3

＼ LINEの機能を利用し、お客様に向けたリピーター施策を  ／

メッセージ配信 リサーチ LINE VOOM ショップカード
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あすかの湯さま

奈良県橿原のあすかの湯。天然の巨岩を大胆に組み上げた
美人の湯や、総檜の炭酸泉露天風呂をはじめ、多種多様な
お風呂を設置。

券売機にて現金で購入後、
フロントにてチケットを提示Before

HINORIを導入し、
WEB限定の施策を実施

入館チケットのみしか購入いただけない
ため単価が低く、売上が上がらない。

入館チケットとプラスアルファの
セット券をWEB限定価格として販売。
多くのお客様に興味を持っていただける施
策となった。

After
会員向けの回数券の販
売
温浴施設の入館チケット

導入事例

Case study
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導入企業さまの声をご紹介

Customer voice

セット券（ビール無料）を販売したら、
他の飲食の呼び水になり顧客単価があがった！

紙チケットの印刷代などが削減できた！

入場にあたり対応時間が減り、スタッフの負担が
減った！
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HINORI導入の流れ

Introduction step

Step.01 Step.02 Step.03 Step.04 Step.05 Step.06

サービス/デモの
ご案内

契約書の
取り交わし

お申込み完了 システム構築 動作確認
システム
利用開始

＼ 申し込みより最短２週間で実装可能です  ／
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電話

03-4335-8191
（平日：09:00 〜 17:00）

メール

当社のサービスサイトもご覧ください

hinoridl@ic-net.co.jp

お問い合わせ

contact
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https://ic-hinori.jp/
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株式会社IC 会社概要

代表

事業内容

拠点

代表取締役社長執行役員  齋藤 良二

情報サービス分野におけるソリューションの提供

・ソフトウェア開発

・インフラ設計構築

・システム運用支援

ITソリューション ITサービス

・パッケージ開発/導入支援

東京都港区港南 2丁目15番3号 品川インターシティ C棟7階

資本金 4億7百万円（2021年9月末現在）

設立 1978年2月20日

代表取締役副社長執行役員  三澤 昇平

ホームページ https://www.ic-net.co.jp/

Company overview
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THANK YOU！


